
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
          
 
      

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
          
 
      

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
          
 
      

	
  
 
	

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
	

• Prospection commercial et gestion d’un portefeuille client. 

• Conseils en produits d’assurances et bancaires. 

Agent de développement 
Damien BOUVAT 

• Sens du contact 

• Capacité d’adaptation 

• Rigueur 

Savoir être 

Compétences 

Animé par le pragmatisme, je m'appuie sur mon sens du relationnel, mes 
capacités de persuasion et ma motivation pour mener à bien les projets qui 
me sont confiés. 
J'ai également acquis des compétences complémentaires en matière de 
suivi de ventes et de suivi de performances, ainsi que d'augmentation de 
portefeuilles clients.  
Je recherche un poste qui me permettra de mettre à profit mon expertise et 
mes années d'expérience dans le monde sportif. 
 
 
 
 

Profil 

07.65.15.25.71 

damsbou@gmail.com 

Villeurbanne, France 

linkedin.com/damien-bouvat 

 

 
 
 

Contact 

Expériences professionnelles 

Groupama, Lyon | Avr 2024 - Aujourd’hui 
 
	

Conseiller commercial particulier	

Conseiller clientèle 

Travail équipe 

Relation client 

Vente produits 

Gestion projet 

Chaussea, Lyon | Oct 2022 – Avr 2023 
 
	
• Réception des livraisons et agencement du magasin. 

• Conseils & fidélisation clients. 

• Atteinte des objectifs commerciaux. 

• Mise en place de solutions techniques d’optimisation de la consommation. 

• Responsable rayon course à pieds 

• Atteinte des objectifs individuels & collectifs. 

Formations 

Conseiller clientèle	
Intersport, Lyon | Juil 2019 – Oct 2022 
 
	

Centres d’intérêts 
• ONG 

• Sport 

• Street art 

• Théâtre et concerts 

 

 

 

UFRSTAPS, Lyon | 2017 - 2019 
	

DEUST parcours ADECS 

CREPS, Boulouris | 2013 - 2015 
	

DEJEPS perfectionnement sportif 

Savoir Faire 
• Actions commerciales 

• Techniques de vente 

• Formateur collaborateurs 

Conseiller relation client 
SG, Lyon | Sept 2023 - Mars 2024 
 
	
• Assurer une relation personnalisée à distance avec les clients et prospects 

• Identifier les opportunités comerciales et proposer les solutions répondant 
aux besoins des clients. 

•  

• Conseils en produits d’assurances et bancaires. 


