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Permis B, véhiculé

EXPERIENCES

FORMATIONS / DIPLÔMES

CENTRES D’INTERETS

LANGUES

Avancé, professionnel*

Intermédiaire, scolaire

QUALITES

Organisé - Dynamique - Polyvalent

Rigoureux - A l’aise à l’oral/écrit

COMPETENCES

CERTIFICATIONS

TOEIC* (2022: 770 pts)

CLEA (2020) PSC1 (2019)

Vendeur - Intersport - Montereau-Fault-Yonne - 2022 (8 semaines - stage BTS)
-Vente/conseils 
-Réassortiment / réapprovisionnement 
-Merchandising, mise en place de l’offre et balisage

Vendeur - BUT - Montereau-Fault-Yonne - 2021 (8 semaines - stage BTS)
-Vente/conseils et création de factures 
-Montage et mise en place de meubles 
-Réassortiment / réapprovisionnement 
-Merchandising, mise en place de l’offre et balisage

Vendeur - Décathlon - Varennes-sur-Seine - 2022/2023 (8 mois - CDI)

-Gestion de la communication (flyers / affiches / réseaux sociaux) 
-Création / mise en place de préparations physiques / entrainements 
-Organisations de petits événements avec thématiques (anniversaires…) 
-Gestion de groupes d’enfants / adolescents

Educateur sportif polyvalent - Association Vivons Sport

Varennes-sur-Seine - 2019/2020 (7 mois, service civique)

Commercial - Fitness Park - Varennes-sur-Seine - 2023/2024  (1an - alternance)

BTS Management Commercial Opérationnel - 2022

Lycée Blanche de Castille - Fontainebleau 
Moyenne: 17,75 / 20

Baccalauréat Scientifique - 2018

ESI Business School + CNED

Moyenne: 10,36 / 20

Sport

Technologies

SST  (2022)

24 ans

Bachelor Management du Sport - Option « Marketing Sportif » - 2024

WIN Sport School - Melun 
En cours: Actuellement 16 / 20 de moyenne

Football en compétition (2005-2020)  
Tests en clubs professionnels et semi professionnels 

Musculation / Fitness depuis 2017 

Fort intérêt général envers le sport

Cinéma 
Univers Apple 

Nouveautés high-tech

A l’aise avec l’informatique  (suites bureautiques)

Travail en équipe - Leader naturel - Empathique
-Vente d’abonnements, produits dérivés et compléments alimentaires 
-Accueil, visite de la salle, conseils, prospection B2C et B2B 
-Communication (réseaux sociaux, création d’affichages et visuels) 
-Entretien technique de la salle

-Rayons montagne-nature + sports d’eau (chargé du camping et du ski) 
-Vente, conseils, commandes 
-Réassortiment / réapprovisionnement des rayons 
-Merchandising, mise en place de l’offre, balisage, suivi des performances commerciales 
-Caisse

Gestion, management, communication 
Fortes capacités d’observation et d’analyse


